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N nuestro número 5, correspondiente al mes de octubre del pa¬ 
sado año 1965, dábamos a conocer los puntos fundamentales 
de la, entonces recién aparecida, Ley sobre las ventas a plazos 
de bienes muebles no consumibles. 


Sus preceptos fundamentales, muy resumidos, son los siguientes: 

Al formalizarse una operación de venta a plazos, de un bien so¬ 
metido a esta Ley, es rigurosamente obligatorio observar los siguen- 
tes requisitos: 

1. Que el comprador efectúe un desembolso inicial, en el mo¬ 
mento de recibir la cosa. Este desembolso, cuya cuantía decimos más 
adelante, es de vital importancia en estas operaciones, ya que, si el 
vendedor entrega la cosa sin haber recibido simultáneamente el des¬ 
embolso inicial, perderá el derecho a exigir el importe de éste y el 
comprador sólo tendrá obligación de pagar el resto en los plazos 
convenidos. En caso de que el vendedor haga un préstamo al com¬ 
prador para facilitarle todo o parte del desembolso inicial, será nulo, 
pudiendo ser sancionado el vendedor con multa de hasta cien mil 
pesetas y suspensión temporal de estas operaciones. 

2. No exceder el tipo de interés que se fija para la parte del 
precio que queda aplazada. 

3. No conceder un aplazamiento superior al autorizado, para el 
pago del resto del precio. 

4. El contrato habrá de extenderse en el modelo oficial, publi¬ 
cado al efecto. 
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5. Prohibición para el comprador de enajenar la cosa hast 
haya terminado de pagarla; para lo cual estos contratos se 
rán en el ya existente Registro de ventas a plazos. 

Hasta aquí llegaba la citada Ley, que comentábamos más 
mente en nuestro número 5 de AUTOMATICO ESPAÑOL. 


que 


amia. 


Más tarde, según anunciaba la propia Ley, han ido apareciendo 
nuevas disposiciones complementarias que han concretado su apU. 
cación, tales como publicación del modelo oficial de contrato, bienes 
objeto de contrato sometidos a la Ley, tipos máximos de recargos, 
tiempo máximo de aplazamiento, Ordenanza del Registro, etc. 

Respecto al automático, según se desprende de la relación de 
bienes sometidos a la Ley, observamos que únicamente afecta a las 
ventas a plazos de tocadiscos, si bien irán apareciendo nuevas inclu¬ 
siones de acuerdo con la coyuntura económica del momento. 

Por tanto, como consecuencia de las anteriores disposiciones, a 
partir del próximo día 1 de diciembre de 1966, las ventas a plazos 
de tocadiscos, entre otras, quedarán reguladas oficialmente, de la 
siguiente forma: 

Desembolso inicial mínimo: 30 por 100 del precio al contado. 

Plazo máximo de aplazamiento: 18 meses. 

Máximo de los tipos o tasas de recargo: 0,60 por 100 sobre el 
importe del precio aplazado multiplicado por el número de meses 
que comprenda el tiempo del aplazamiento. 

No se consideran ventas a plazos aquéllas cuyo tiempo de aplü' 
zamiento no excede de tres meses y tampoco aquéllas en que se ad¬ 
quiere la cosa para ser revendida, ya que la Ley solamente pretende 
regular las ventas entre vendedor y público en general y no entre 
comerciantes, por estimar que no precisan de especial protección al 
ser conocedores de la realidad económica. 

Creemos que esta tipificación de la forma de ventas a plazos, ñ 
se extiende a todos los automáticos, será muy beneficiosa si elimina 
las operaciones irresponsables que tanto perjudican a todos. 
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Hay un deseo evidente de supe¬ 
ración entre los fabricantes. Cada 
modelo que se presenta en el mer¬ 
cado supera los precedentes, tanto 
en calidad como en atractivo de 
juego. Y esta constante mejora cree¬ 
mos redunda en beneficio de todos 
como estímulo y evolución viva del 
automático. Ahora es FAER quien 
ha lanzado su modelo SILVER 
STAR (Estrella de Plata), que no 
dudamos alcanzará un gran éxito. 
Aparte su originalidad por la asi¬ 
metría de su tablero, debemos re¬ 
saltar ante todo su calidad, preocu¬ 
pación predominante en FAER. De 


ambos aspectos tratamos amplia¬ 
mente en otro lugar de la revista, 
donde damos referencia de las ca¬ 
racterísticas del pin-ball y de las 
instalaciones de la nueva fábrica 
inaugurada recientemente. También 
insertamos unas interesantes decla¬ 
raciones de su director y propieta¬ 
rio, don Florentino Martínez Pons. 
No queremos terminar esta breve 
introducción sin dar cuenta del éxi¬ 
to obtenido en la presentación del 
SILVER STAR, realizada en un ele¬ 
gante restaurante de Madrid, de cu¬ 
yo acto informaremos más amplia¬ 
mente en nuestro próximo número. 



N UESTRA PORTADA 

Presentamos en nuestra portada un aspecto de la fabrica INDER, 
I que damos la bienvenida a la sociedad AFARESA al incorpo¬ 
re a la misma. INDER, cuyas galerías de tiro han obtenido una 
n acevtación y han venido a llenar un vacío que se hacia notar 
¡l rZcado, es una empresa moderna a cuyo frente figuran hom- 
ZTideas renovadoras. Creemos que esto es todo un síntoma 
# Siempre hay algo nuevo por descubrir capaz de atraer 

futuro. l fabricantes. AFARESA espera a 

atención y vo propósitos de fomentar la 

IIZ: todZoXrnbres del — - — 
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Andrés Maqueda (Taberna). C."' Venta del Pájaro, 30, 
Madrid-18. 

Claudio Prada Prada (Bar). Sarriá, 42, Madrid. 

María Milagros Puentes (Taberna). Sierra del Brezo, 
número 10, Madrid-18. 

Emiliano Blanco (Billares). Cartagena, 7, Madrid-2. 

Manuel Veral (Taberna). Barrio Pilar, bloque 5, ca¬ 
sa C, tienda 2, Madrid. 

Francisco Muñoz (Taberna). Barrio Pilar, bloque 4, 
casa B, Madrid. 

Jesús Carrizo (Billares). Peña Prieta, 65, Madrid-18. 

Juan de Castro Moijide (Bar). Canillas, 36, Madrid-2. 

Antonio Carballal Casado (Bar). Santa Feliciana, 12, 
Madrid-10. 

Luis Benavente (Bar). Libertad, 6, Madrid-4. 

Graciella Sommariva de Carrasco (Bar). Barrio Mo- 
ratalaz, polígono 1, local 1, Madrid. 

Amparo Cornejo (Cafetería). Barrio Pilar, bloque 27, 
Madrid. 

Julio González (Bodega). Mercurio, s/n, Madrid-17. 

Teodoro Bergos García (Bar). Marcenado, 10, Ma- 
drid-2. 

Martín Mora Berrocal (Bar). Alcántara, 35, Madrid-6. 

Juan José Fernández Figares (Bar). Velázquez, 126, 
Madrid-6. 

Julián San Pedro Matezanz (Bar). Barrio Villamil, 
bloque 2, local 1, Madrid. 

Angustias Serrano Romero (Bar). San Cipriano, s/n, 
Madrid. 

Miguel Rodrigo (Bar). Doctor Fleming, 3, Madrid-16. 

José Motos Rodrigo (Bar). Luis de Góngora, 2, Ma¬ 
drid. 

Araceli Valladares Rojo (Bar). Virgen de Aránzazu, 
número 3, Madrid. 

María Arduengo (Bodega). Monteaya, 11, Madrid-18. 

Máximo Concejal (Taberna). Luis Piernas, 38, Ma- 

drid-17. 

Eulogio Duque Campos (Bar). Ilíada, 5, Madrid. 

Serafín López (Billares). Plaza Patriarca, s/n, Madrid. 

Benito Martínez (Bar). Camino Viejo de Leganés, 43, 


Madrid. 

Isidro Jiménez (Bodega). Colonia San Matías, blo¬ 
que 210, Madrid. 

Marino Rodríguez (Taberna). Duquesa de Tamames, 
número 41, Madrid-19. 

Agustín García Criado (Bar). Paseo de los Castella¬ 
nos, 18, Madrid-19. 

Faustino Sanz Maroto (Bar). Lucero, 6, Madrid-ll. 
Julián Sánchez Redondo (Bar). Halcón, 47, Madrld-19. 
Isidoro Bermejo (Billares). Paseo Extremadura, 366, 

Madrid-ll. 

Alejandrina Llórente Martín (Bar). Paseo Olivos, 109, 

Madrid-ll. « a oc 

Daniel Domínguez (Bodega). Barrio Santa Ana, 25, 

Madrid. , t aít iva 

Hicasio Trigo (Bodega). Hermanos del M.oral, 14, 

Madrid-19. ^ ^ ^ j j 

Jesús G&nez Herrero (Bar). Puebla, 13, Madrid- . 

Manuel Ballesteros (Bodega). María Antonia, 9, Ma- 


^”juan Fontela (Billares). Carretera de la Playa, 250, 
Madrid. 

Femando Fernández Robles (Bar). 
drid-19. 


Pinzón, 38, Ma- 


Rafael Ramos (Bar). Casanovas, 20], Barceln 
Enrrique Parra (Bar). Provensals, s/n’ Barcelonr^^' 
Ana Arrago (Bar). San Baltasar, 18, Barcelona-u’ 
José Valencia (Bar). Cuartel Simancas, 96, "fia 
lona-16. ' 

Wilson Franceschini (Bar). Siracusa, 13, Barcelona-12 
José Fontanals (Taberna). Prolongación Puente Tra 
bajo, Barcelona. 

Miguel Plana (Bar). Armenia, 3, Barcelona. 

Nieves Hernández (Bar). Montmayor, 23, Barce- 
lona-16. 

Gabino Gómez (Café-Bar). D. Pi y Molist, 77, Bar- 
celona-16. 

Rosendo Domingo (Bar). San Antonio Abad, 25, Bar- 
celona-1. 

Jaime Esteve (Bar). Gerona, 68, Barcelona-9. 

Jorge Pañella (Bar). Diputación, 309, Barcelona-9. 
Rafael Espinosa (Bar). Witardo, 75, Barcelona-14. 
José Esplugas (Bar). Av. San Antonio María Claret, 
número 71, Barcelona. 

María Torres (Bar). Diputación, 47, Barcelona-15. 
Marcelino Jolís (Café-Bar). Enna, 206, Barcelona-5. 
Eloy Martín Pujol (Café-Bar). Gilabert, 14, Barcelona. 
Manuel García Hernández (Café-Bar). Paseo Univer¬ 
sidad, 24, Barcelona-16. 

Dolores Pérez (Café). Planeta, 35, BarceIona-12. 
María Josefa Caparrós (Vinos-Bar). Valldorix, 3, Bar¬ 
celona-12. 

Ramón Mari (Taberna). Villarroel, 226, Barcelona-11. 
Abelardo Rodríguez (Bar). Consejo de Ciento, 424, 
Barcelona-13. 

Mercedes Rico (Bar). Travesera de Gracia, 233, Bar- 
celona-12. 

José Lluis (Bar). Córcega, 254, Barcelona-8. 

Eugenia Flores (Bar). Merced, 23, Barcelona-2. 
Magdalena Mari (Bar). Villarroel, 226, Barcelona-11. 
Agustín Hernando (Café-Bar). Av. Puerta del Angel, 
número 7, Barcelona-2. 

Ignacio Peñarroya (Bar). Navas de Tolosa, 297, Bar¬ 
celona-13. 

José Feliú (Bar). Rech Condal, 2, Barcelona-5. 
Sebastián Sisquella (Café-Bar). Córcega, 253, Barce¬ 
lona-8. 

Adolfo Herrero (Bar). San Gervasio, 103, Barcelona-o. 
Concepción Edo (Bar). San (yuintín, 14, Barcelona-13. 
María Ruano (Bar). Canalejas, 12, Barcelona-14. 
Pilar Solé (Bar). Bruixa, 9, Barcelona-14. 

Gavino Rodríguez (Bar). Alcalde Móstoles, 2, Ba 

celona-13. 

Manuel Noya (Bar). Rogent, 10, Barcelona-13. 
Gregorio Peláez (Bar). Iberia, 2, Barcelona-14. 

Juan Roig (Bar). Pasaje Paca Soler, 3, Barcelon 
Juan Guasch (Bar). Prim, 102, Barcelona-6. 

Miguel Adell (Bar). Trafalgar, 28, Barcelona- - 

Juan Boque (Café-Bar). Mozart, 20, 

Dolores (Bar). Travesera de Gracia, 449, Barceion 

José Parajúa (Bar). Rosal. 21, ¿¡ona-H- 

José Casas (Café_ar) J^^ada 24 Barcelo 16. 

Magdalena Sans (Bar). Bailen, 1 ^ jl, Barce- 

Primitivo Carrasco (Bar). Jaime -.iguet, li. 

lona. 
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Por tanteo 
• Por lotería 

Aumento de tanteo por el juego 
chino de la pantalla 
Recuperación de bola por 
pasillos laterales 
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Inigualable decoración 
TaÑero piastificado 
Metalistería de acero 
inoxidable 

Monederos regulables 
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No guarde 
usted el 
secreto de 
su calidad 
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Antonio Vicent, 13 
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Don Florentino Martínez Pons cambia impresiones con su hermano don 

Ricardo, nuevo Apoderado de la firma. 


nuevo Apoderado de FAER, va 
curtido en las lides del automá¬ 
tico por su experiencia al frente 
del Salón Billares Portillo, uno 
de los de más solera de Ma¬ 
drid. 

La primera afirmación de don 
Florentino es tajante: 

—Hemos variado por comple¬ 
to la técnica de fabricación. Du¬ 
rante estos años pasados hemos 
tratado de conseguir modelos 
originales. Creíamos que el mer¬ 
cado podría adaptarse algún día 
a estos intentos de creación ge- 


Este mes, FAER es noticia 
por doble motivo. Primero por 
el lanzamiento de su nuevo mo¬ 
delo SILVER STAR (Estrella 
de plata), que supone una total 
renovación respecto a modelos 
anteriores, como veremos más 
adelante, y en segundo lugar por 
la puesta en servicio de sus ins¬ 
talaciones en una nueva fábrica 
situada en el número 13 de la 
calle Antonio Vicent, en Ma¬ 
drid. Aunque el modelo ya se 
encontrará en el mercado cuan¬ 
do aparezcan estas líneas, y su 
impacto será de sobra conocido, 
ambas novedades justifican la 
entrevista que hemos solicita¬ 
do a don Florentino Martínez 
Pons, Director - Gerente de 
FAER, que con su amabilidad 
habitual nos recibe para concre- 


Un aspecto de la sección de control. 


tar y divulgar el alcance y sig¬ 
nificación de los profundos cam¬ 
bios operados en la firma que 
dirige. Le acompaña su herma¬ 
no, don Ricardo Martínez Pons, 


nuina. Pero la realidad nos ha 
demostrado que en el pin-ball 
los modelos americanos han 
abierto un camino que es preci¬ 
so seguir necesariamente. 
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Sección de cableado. 


el mundo, imita el juego, la de¬ 
coración y la parte mecánica del 
modelo americano. Pero sobre 
todo, y deseo volver a hacer 
hincapié en ello, nos hemos vol¬ 
cado en igualar la calidad. 

- ¿Podría usted ampliar al¬ 
gún aspecto de cómo llevan a 

cabo este propósito? 

— Cuidamos esencialmente los 
controles de salida. Tenemos 
una serie de operarios que se 
responsabilizan en la comproba¬ 
ción de todos los elementos del 
modelo, además de la compro¬ 
bación que cada operario hace 
de su trabajo personal en la par¬ 
te que tiene asignada. Es decir, 
que hay un control previo de 
cada parte y una puesta a punto 
final. 


Es indudablemente un crite- 
3 valeroso el que manifiesta 
señor Martínez Pons. Valero- 
I al saber evolucionar sobre un 
iterio mantenido durante tan- 
I tiempo. Pero ese mismo valor 

^ala la sinceridad y acertada 
sión comercial que sabe virar 
tiempo y tomar el camino cer- 


{Sigue en la pág. 9) 



-Sí; desde luego. El merca- 
hay que conquistarlo a base 
calidad. Hay que centrar en 
e axioma los esfuerzos. Nues- 

nuevo modelo SILVER 

_ (Estrella de plata), que.. 

tenido .un gran éxito en todo 



Otro aspecto de la fábrica 



7 


.1 
















































































































































II U EVA F A 





>ca de 


FA 








ME NT 




El señor Martínez Pons atiende una consulta de don Alberto Boniforti, 

ingeniero italiano que tiene a su cargo la dirección técnica. 


es fijo y el resto movibles, por 


(Viene de la pág. 7) 


Su hermano, don Ricardo, 
puntualiza aún más: 

— Hemos creado unos simu¬ 
ladores de mesa que comprue¬ 
ban todos los elementos. Un ta¬ 
miz tan riguroso elimina cual¬ 
quier error de fabricación o de¬ 
fectos de calidad en los mate¬ 
riales. 

SILVER STAR 

Hablamos seguidamente del 

nuevo modelo. 

— Como ya dije antes conti¬ 
núa don Florentino—, se trata 
de la reproducción de uno de 
los últimos modelos america¬ 
nos. Es un tipo de máquina que 
hasta ahora no había aparecido 
en el mercado, ya que varía 
completamente el sistema de 
juego, porque el tablero es asi¬ 


métrico; es decir, que la parte 
derecha es diferente a la izquier¬ 
da. Por ello creemos que no 
puede haber fallo en cuanto al 

atractivo del juego. 

— ¿Qué otras innovaciones 

lleva el modelo? 

— Las más importantes son: 

el mueble es decorado y pinta¬ 
do. Los carteles de la pantalla 

y el tablero van en inglés y creo 
que la decoración es perfecta. 
Aunque sea falsa modestia, en 
mi opinión hemos mejorado in¬ 
cluso al modelo americano en 
este último aspecto. 

La pantalla del SILVER 

STAR, cuya vistosidad pueden 
comprobar los lectores en otra 
página de la revista, lleva cua¬ 
tro contadores tipo americano 
(en lugar de los tres habituales) 
de visión directa; uno de ellos 


lo que el tanteo regulable es de 
9.990 puntos. Hay que destacar 
también otro sistema de movi¬ 
miento situado en la pantalla, lo 
que le presta un gran atractivo 
de juego. Se trata del llamado 
juego japonés acoplado a la mis¬ 
ma y que consiste en una aber¬ 
tura donde hay un pequeño ta¬ 
blero lleno de clavos. En su par¬ 
te baja hay tres orificios seña¬ 
lados con distinto tanteo. Cuan¬ 
do una bola da en una diana 
o pasándola por uno de los pa¬ 
sillos del tablero, sale una boli¬ 
ta que cae en uno de los orifi¬ 
cios al azar, después de saltar 
por entre los clavos y puntúa 
diez, cien tantos, según el orifi¬ 
cio en el que penetre. 

Aparte de la asimetría del ta¬ 
blero, ya citada, otra particula¬ 
ridad muy interesante del SIL- 
VER STAR es que, realizando 
un circuito de tres dianas al to¬ 
car la última bola, se abren unas 
barreras que la devuelven al ti¬ 
rador, quien puede volver a uti¬ 
lizarla. De esta manera pueden 
recobrarse hasta seis bolas. 

Los sistemas para obtener 
partida son varios: por tanteo, 
por bonificación de bola me¬ 
diante el sistema de barreras, 
por lotería, por avance progre¬ 
sivo de la diana central y por 

bonificación de fantasía del bi¬ 
llar japonés de la pantalla, antes 

indicado. 

LUCES INTERMITENTES 
Es de resaltar que la máqui¬ 
na lleva luces intermitentes que 

(Sigue en la pág. H) 


9 































t 



(Viene de la pág. 9) 

funcionan aun estando parada, 
lo que le presta un llamativo 
atractivo en cualquier local en 
que se exponga. Por último, 
añadiremos como detalle carac¬ 
terístico en FAER que la pro¬ 
tección del tablero es de plás¬ 
tico. 

LA NUEVA FABRICA 

Se encuentra instalada en un 
edificio de reciente construcción 
y ocupa tres plantas. Al frente 
de la sección técnica se encuen- 
tra el ingeniero italiano don Al¬ 
berto Boniforti, quien con los 
señores Martínez Pons nos 
acompaña en el recorrido. 

La fábrica está organizada por 
el sistema de producción en se¬ 
rie simultánea. Es decir, hay 
cuatro secciones que trabajan al 
unísono en la preparación de la 
máquina, que llega ya práctica¬ 
mente montada, a falta solamen¬ 
te de pequeños detalles, a la de 
ajuste, donde se le da la puesta 
a punto final. 

En la sección A se realiza el 
cableado, parte eléctrica y sol¬ 
dadura del pin-ball. 

La sección B es la encargada 
de la mecanización de los mu'^- 
bles: trampillas, monederos, pa¬ 
tas, etc. Hay que destacar que 
en la antigua fábrica, FAER te¬ 
nía ebanistas y c a r p interos. 
Ahora los muebles llegan ya to¬ 
talmente acabados e incluso de¬ 
corados, a falta sólo de su me¬ 
canización. 

La sección C es la encargada 
de la mecanización general del 


tablero y la fuente de alimenta¬ 
ción. En ella se instalan los con¬ 
tadores, que también vienen 
preparados de otros talleres, y 
el tablero de juego. 

La sección D es la ya citada 
de ajuste, donde llegan todos 
los elementos preparados. 

Además de estas secciones 
técnicas, en la primera planta 
se encuentran instaladas la Di¬ 
rección, oficinas, departamento 
comercial (donde suele celebrar¬ 
se la exposición de modelos aca¬ 
bados) y el equipo de control 
para conservación de modelos 
en la zona de Madrid. 

En el vestíbulo llama la aten¬ 
ción un gran panel colocado en 
la pared donde se encuentran 
expuestas las piezas del pin-ball, 
todas ellas numeradas de acuer¬ 
do con una nomenclatura ex¬ 



puesta en un catálogo que se 
entrega a los concesionarios. De 
esta manera resulta cómodo y 
sencillo localizar las piezas de 
repuesto. 

I 

EVOLUCION INCESANTE 

Nuestra época, el momento 

# 

que vivimos, exige no sólo una 
técnica depurada en progreso 
continuo, sino la acertada visión 
de saber adaptarse a dicha evo¬ 
lución. El estancamiento, el dor¬ 
mirse en los laureles como suele 
decirse llanamente, puede ser 
nocivo' en el mundo económico. 
Y el automático no es una ex¬ 
cepción. Para seguir en vanguar¬ 
dia hay que luchar y estar al 
día. Hoy hemos visto el ejemplo 
de FAER para demostrarlo. 


Panel de exposición de todas las piezas de un pin-ball 
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Don José Martín Martínez en su despacho. 


la experiencia y el conocimien¬ 
to que posee el señor Martín 
Martínez del mercado y fabri¬ 
cación de los aparatos acciona¬ 
dos por monedas. 


En el mercado del automáti¬ 
co ha aparecido una nueva má¬ 
quina de fabricación íntegra¬ 
mente nacional que ha obtenido 
un rápido y sensacional éxito. 

Se trata de la galería de tiro 
KINDO, de la firma Inder, que 
con este tipo de fabricados llena 
un vacío que hace tiempo se ex¬ 
perimentaba referido al indica- Pocas empresas han consegui¬ 
do modelo de máquinas recrea- do un impacto tan notable con 


NOTABLE IM^CTO 


tivas. Inder es una empresa nue¬ 
va del automático, formada con 
hombres ya veteranos y conoce¬ 
dores de sus características y 
particularidades. Al frente de 
ella se encuentra su Director- 
Propietario, don José Martín 
Martínez, que empezó sus acti¬ 
vidades en este ramo, hace tre¬ 
ce años, como técnico de Ge- 
dasa. Pasó después a Petaco; 
instaló luego un taller de repa¬ 
raciones; más adelante fue so¬ 
cio-fundador de Faer y ahora 
emprende un nuevo rumbo in- 


el primero de sus fabricados. 
Iniciadas sus actividades hace 
apenas un año con el lanzamien¬ 
to de la galería de tiro KINDO, 
puede considerarse que Inder ha 
alcanzado ya su mayoría de 
edad que la alinea junto a otras 
firmas veteranas del automático. 

Para que nos explique porme¬ 
nores y proyectos de su empresa 
hemos visitado a don José Mar¬ 
tín Martínez en la fábrica, en¬ 
clavada en la calle José del Río, 
en pleno barrio de Carabanchel, 
una de las zonas de más rapida 


dependiente con esta empresa expansión de Madrid. Allí, 3^2- 
propia. Todos estos datos avalan más de las naves de fabricación 





EN 




trata 



os 



ENTREVISTA 


CON 


y montaje, se encuentra insta¬ 
lado el despacho del señor Mar¬ 
tín. 

— La creación y realización de 



KINDO es obra personal 
equipo técnico de Inder nos 
dice el señor Martín, un poco 
a modo de presentación. 

Allí están con él los restan¬ 
tes componentes de dicho equi¬ 
po: don José Luis Villeta, Di¬ 
rector-Técnico; don Alfredo Vi- 


Un loís de galerías do ti 
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I, KINDO y ClOWN 

IEQUIPO de inder 

lleta, Director de Prototipos, y 
don Arturo Martín Gutiérrez, 
perito industrial. 

LA FABRICA 

En su compañía recorremos 
las instalaciones de la fábrica 
^ que, aunque pequeña, produce 

en seguida la impresión de en¬ 
contrarse perfectamente organi¬ 
zada. El señor Martín Martínez 


tftstas para su expedición. 




La fábrica se encuentra perfectamente org^anizada. 


insiste una y otra vez en que él 
prefiere empezar despacio, pero 
con firmeza, sin dar pasos en 
falso. Regresamos al acogedor 
despacho, donde continuamos la 

entrevista. 

— Háblenos de KINDO, señor 
Martínez. 

_ Ya hace tiempo que yo Ha¬ 
bía advertido el vacío que exis¬ 
tía en el mercado relativo a este 
tipo de máquinas. Si la galena 
de tiro no ha salido antes ha 

sido fundamentalmente por fal¬ 
ta de tiempo para dedicarme a 

ella. 

ideas nuevas 

Además de la originalidad en 
cuanto al modelo lanzado al 


mercado, el señor Martín tiene 
también ideas nuevas referentes 
a su fabricación y explotación. 

Vamos a cortar la produc¬ 
ción del modelo KINDO, pese 
a que todavía podría surtir una 
demanda importante, para evi¬ 
tar su desvalorización en el mer¬ 
cado, que indefectiblemente su¬ 
fren todas las máquinas en el 
plazo de un año aproximada¬ 
mente después de su primer im¬ 
pacto. 

El señor Martin liace una 
pausa y continúa: 

Ello evitará también el mer¬ 
cado de segunda mano, lo que 
redundará en un ‘sustancioso be¬ 
neficio para nuestros clientes. 
Cuando alguien quiera renovar 
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• iv'o do airaooión para el tira- 
<■ 10 ) 1 . l'iia Voz i|uo so coiisigu * 
dotonninado taiitoo, sale una 
bula por un canal y si se rea¬ 
liza blanco sobre la inisnia, sal¬ 
ta bruscamente desapareciendo 


del campo visual de juego, ob¬ 
teniendo la máxima puntuación. 
Fste motivo mantiene la aten¬ 
ción del tirador, que espera la 


aparición de la bola, lo que aña¬ 


de un atractivo 


muy interesante 


desde el punto de vista psico¬ 
lógico a dicho modelo. 

¿Y el mecanismo de los dis¬ 
paros ? 

Es como en el KINDO: un 
sistema electromecánico. 


PSK OLOGIA ESPAÑOLA 


Don Francisco Martín (izquierda) y don Jorge Capilla^ directores comer¬ 
ciales de INDER. 


sus modelos anteriorese, Inder 
los recogerá a cambio de un 
nuevo modelo con la mínima 
desvalorización del antiguo. 


EQUIPO DE CREACION 

Esta es, en definitiva, una po¬ 
lítica comercial que desde hace 
tiempo y en distintas ocasiones 
preconizaban los explotadores. 

El señor Martín asiente y 

añade: 

— Naturalmente, ello nos obli¬ 
ga a tener un equipo de creación 
de nuevos modelos para lanzar¬ 
los al mercado regularmente sin 
Hogar nunca a saturarlo. 

Seguidame n t e hablamos de 
los proyectos de la firma. 

-Realizar en un año la fa¬ 
bricación seriada de tres apa¬ 
ratos distintos, no fabricados to¬ 
davía en el mercado, destinados 

especialmente a los Salones. El 
primero de ellos fue KINDO. 


Dentro de su misma línea y co¬ 
mo renovación del KINDO, está 
a punto de aparecer el CLOWN, 
que introduce ciertas innovacio¬ 
nes sobre el anterior modelo. 

— ¿Quiere usted ampliar las 
características del nuevo mode¬ 
lo CLOWN? 

— Su aspecto exterior es si¬ 
milar al KINDO, aunque natu¬ 
ralmente su decoración es dife¬ 
rente. También varía su sistema 
de juego y por lo tanto sus me¬ 
canismos. Su diferencia respecto 
a KINDO es que en esta gale¬ 
ría de tiro el motivo del juego 
se realiza mediante secuencias 
conseguidos por movimientos 
de luces, mientras que en el 
CLOWN es por medio de siste¬ 
mas mecánicos visuales de mu¬ 
ñecos en movimiento. 

— ¿Qué otras innovaciones 

tiene respecto al KINDO? 

— ^Aunque la puntuación para 
obtener partida obsequio es muy 
similar en ambos modelos, en 
el CLOWN existe un nuevo mo- 


Don José Martín Martínez es 
un hombre inquieto, con mu¬ 
chas ideas en la cabeza y un 

deseo muy grande de llevarlas 
a la práctica. 

-En el automático hay que 
partir del modo de producción 
dil extranjero, donde ya tienen 
muchos años y experiencia acu¬ 
mulados. A nosotros nos queda 
una gran capacidad de maniobra 
e incluso labor de creación pa¬ 
ra acoplar las máquinas a la psi¬ 
cología española. 


PROBLEMAS DEL 
MERCADO 

Cuando pasamos a tratar de 
los problemas del mercado, el 
señor Martín, dando pruebas de 
su afirmación de que en Inder 
se trabaja en equipo, delega en 
don Sergio Capillas y don Fran¬ 
cisco Martín, Directores Comer¬ 
ciales, para que respondan a 
nuestras preguntas. 

- Aunque las galerías de tiro 
dice el señor Capillas tienen 
menos campo que los pin-balls, 
porque están diseñadas princi- 
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son un 



pálmente para los salones re¬ 
creativos, la escasez de este tipo 
de máquinas hace que exista 
una aceptable demanda. La ga¬ 
lería de tiro es, además, un buen 
complemento para el explotador 
de pin-balls, que con su adqui¬ 
sición puede ofrecer una varia¬ 
ción de modelos. 

— ¿Y desde el punto de vista 
del rendimiento económico? 

— Se ha demostrado que es 
rentable. El primer impacto lo 
conseguimos en Madrid, debido 
a que es donde hay mayor nú¬ 
mero de salones. Puede decirse 
que no queda ninguno sin ga¬ 
lería de tiro. Ahora estamos in¬ 
crementando la difusión de es¬ 
tos aparatos en algunas provin¬ 
cias con resultados muy satis¬ 
factorios. 


CAPACITACION DEL 
PERSONAL 

Estos resultados han obliga¬ 
do a Inder a aumentar su pro¬ 
ducción. Y ahora está en estu¬ 
dio la fabricación en series, pa¬ 
ra lo que se está capacitando 
al personal. Es ahora don José 
Luis Villeta, Director-Técnico 
de Inder, quien nos informa: 

—La capacitación es algo fun¬ 
damental en las empresas que 
empiezan—explica—. Por ello 
contamos con una oficina téc¬ 
nica y de prototipos en la que 
se hacen los estudios de los ma¬ 
teriales y circuitos para garan¬ 
tizarlos con vistas al trabajo 
Continuo que han de efectuar 
nna vez en la calle. 

El señor Villeta, que empezó 
sus actividades én el automáti¬ 
co con Gedasa en 1954, paso 
después a Los Sótanos, donde 
nn permanecido cinco años has- 
tu su incorporación a Inder. Es, 
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INDER está incrementando su producción para atender la creciente de¬ 
manda de galerías de tiro. 


por tanto, un experto que cono¬ 
ce perfectamente los secretos 
técnicos de este tipo de maqui¬ 
nas. 


—Hoy día hay que dar una 

ran garantía en cuanto a la au- 

íivpría.^. Es absurdo 


sacar pin-balls, galenas de tiro 
o cualquier otra maquina de ma¬ 
la calidad. Nosotros comproba¬ 
mos todo el material, tanto en 
su calidad como en el proceso 
de fabricación. Cada aparato lle¬ 
va una lista de verificación fi¬ 
nal y antes de salir a la calle 
se comprueban todos sus ele¬ 
mentos. 


EL CAMINO DEL EXITO 

Otro aspecto que, según el se¬ 
ñor Villeta, se estudia mucho es 


la decoración, para conseguir 
una máquina de aspecto agra¬ 
dable y vistoso. En cuanto a la 
proporción de averías en las ga¬ 
lerías de tiro es mucho menor 
que én los pin-balls. 

— Por la sencilla razón — con¬ 
cluye el señor Villeta — de que 
trabajan menos intensamente. 
Durante el desarrollo del juego 
en una galería se realizan sola¬ 
mente veinte disparos, mientras 
que las bolas de un pin-ball en 
una partida efectúan un trabajo 
mucho más intenso. 

Y así cerramos este breve re¬ 
portaje en Inder, un nombre 
nuevo que empieza su andadura 
en el camino difícil, arriesgado, 
pero también lleno de promesas 
del automático, en el que desea¬ 
mos a todos sus componentes 
toda clase de éxitos. 
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Fpancia 

¿PLAGIO DE UN EXITO 

MUSICAL? 

“Stranger in the night”, la famosa canción norteame¬ 
ricana que ha acaparado los “hit-parades” del mundo 

entero, ¿es un plagio? 

Los abogados del compositor galo Philippe Gerard 
aseguran que la citada canción está copiada de Tango 
mágico”, que fue escrita por dicho compositor en 1953 
y que también tuvo un éxito universal, interpretada 
por Eddy Fisher y Tino Rossi. El autor de la norteame¬ 
ricana es Bert Kaempfer. 

El pleito será examinado, en primera instancia, por 
la “Sociedad de Autores, Compositores y Editores de 
Música” de París, con el fin de adoptar una posi e 
acción contra el supuesto plagiador. 

U. «.A. 

EL AUTOMATICO EN LA BOLSA 

Wurlitzer, la tercera firma norteamericana en 

campo de las máquinas accionadas por mone as, 
convertido en una de esas empresas cuyas acciones se 
cotizan en el “New York Sock Exchange (la 
de Nueva York). De esta manera, se sitúa en el mismo 
terreno que sus competidoras Seeburg y Autom 

Canteen. 


Alemania 

CAR-RICE 

El distrito de Rhein-Main dispone de una nueva sen¬ 
sación: desde mediodía hasta medianoche los futuros 
fans” de las carreras automovilísticas pueden 


ducir sus automóviles de fabricación propia, alquilados 

O comprados-Maseratis u otros tipos de vehículos de 

carreras de 50 yardas a una velocidad de treinta millas. 
El conductor” tiene que tener buenos nervios y ojo 
avizor para poder dirigir los pequeños coches a lo largo 
de la pista, pues el que toma una curva a demasiada 
velocidad corre el riesgo de tener un “accidente” si la 
corriente eléctrica es cortada automáticamente. Es ne¬ 
cesario tomarse un tiempo antes que el conductor pue¬ 
da de nuevo poner en carrera su vehículo, con lo que 
sus competidores pueden tomarle una ventaja decisiva. 

La especial atracción de estas carreras la constituyen 
el volante y el pedal de! acelerador - en lugar de un 
regulador de mano—, que dan al conductor la sensa¬ 
ción de que realmente está conduciendo un coche. Para 
ceñirse a las curvas, el conductor tiene que hacer girar 
el volante de acuerdo con la dirección de las mismas. 
Si falla en realizar de una manera correcta la maniobra, 
queda bloqueada la corriente eléctrica y el coche se 
detiene. Sin embargo, estos coches de carrera están 
diseñados de tal manera que el conductor puede, en 
un instante, hacer que continúe la marcha simplemente 

apretando un botón. 

Para contar las vueltas hay un contador que no sola¬ 
mente las registra, sino que cada metro es registrado 
también, desde la señal de salida hasta el final, median¬ 
te campanadas, la última de las cuales suena justamente 


antes que termine la carrera. 

En 1965, estos aparatos recreativos produjeron en 

los Estados Unidos unas ventas totales que superaron 
los doscientos millones de dólares. Ello ha hecho que 
John Powell - Jones, gerente de “Minimobile - Sport 
GmbH”, haya profetizado los mismos buenos negocios 
para Europa. Minimobile ha abierto un centro depor¬ 
tivo en Francfort y este primer ensayo va a ser seguido 
de otros en diversas ciudades alemanas. Sin embargo, 
Minimobile no pretende restringir sus actividades a sus 
propios centros, sino que ofrece a los distintos comer- 
cializadores Is posibilidad de que establezcan centros 
semejantes por su cuenta, incluso en bares y tabernas, 

o incluso en domicilios privados. 

El “Minimobile” es un coche miniaturizado accio¬ 
nado eléctricamente, de unas ocho pulgadas, que alcan¬ 
za velocidades de entre 30 a 36 millas. Existen mini- 
mobiles hechos a verdadera escala de Alfa Romeos, 


Porsches, Mercedes, Jaguars, etc. 


PRESIDENT 

La firma hamburguesa “Bergmann” ha ampliado su 
programa de máquinas recreativas mediante su aparato 
“President”, exhibido por vez primera en la Feria In¬ 
dustrial de Hannover, El conocido “Hobby”, con o sin 
cambiador de moneda, y la “Max und Moritz son to¬ 
davía comerciales. Uno de los rasgos más sobresalientes 
lo constituye el atractivo de sus bellísimos colores, así 
como su manera de operar. Por añadidura. Bergmann 
Done de relieve que “President” puede muy bien ser 
fnstalada en locales qeu no sean de "primera clase . 
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EXPOSICION Y VENTAS 

CALLE DEL PEZ, 
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pEL EXTRANJERO 


prancia 

EQUIP HOTEL 66 

“Equip Hotel 66, Salón Technique International de 

l’Equipement Hótelier” se celebrará del 13 al 24 de 

octubre en París, en el Parque de las Exposiciones de 
la Puerta de Versalles. 

Como todos los años, presentará a la clientela de 
las industrias de turismo — hoteles, restaurantes, residen¬ 
cias, etc. las ultimas técnicas puestas a punto ñor los 
fabricantes especializados en ecjuipos necesarios para 
sus explotaciones. 

A lo largo de todo el año, las comisiones técnicas 
se reúnen para confrontar los deseos de los hoteleros 
y las posibilidades de realización de los mismos. 

De esta manera, y desde hace unos quince años, se 
han llevado a cabo progresos ininterrumpidos para una 
mejor aplicación y para un uso más conveniente de 
todos los materiales destinados a los hoteles, restau¬ 
rantes y establecimientos simi’ares. 

Y todo ello para un mejor beneficio de estos indus¬ 
triales, cuya labor no siempre resulta fácil... ni facili¬ 
tada. 

Para convencerse, basta con señalar que el único 
hotel de clase internacional construido en París en el 
curso de estos últimos treinta años (y hay que lamen¬ 
tar que no se deba a la iniciativa de los capitales pa¬ 
trios), el 90 por 100 de los proveedores que han parti¬ 
cipado en la realización y equipamiento de este esta¬ 
blecimiento son expositores de “Equip Hotel . 

Alemania 

AYER Y HOY DEL AUTOMATICO 

Hace ya seis años que una Feria en Alemania pre 
sentaba, por vez primera, un conjunto exitoso de todos 
los aparatos ofrecidos a la venta, tanto gramófonos 
como juegos automáticos y autómatas de juego. Dedi 
quemos unas líneas a una impresión general. 

En el curso de este intervalo de tiempo, los apara 
tos han cambiado, ante todo, en sus precios, según los 
explotadores que han visitado la reciente Feria 

Hannover. 

Subrayemos, en primer lugar, ya que se trata e un 
elemento primordial para que los aparatos resu ten 
atractivos e inspiren el placer de jugar, que los auto 
máticos, y antes que ninguno los automáticos niusica 
les son, en general, ya que apenas si presentan di eren 
cias de fabricación, más elegantes. Más europeos 
como ha puesto de relieve un visitante de ultramar, 
cual no quiere decir, en modo alguno, que no gusten 
3 los americanos. En realidad ocurre todo lo contrario 
los norteamericanos han salido encantados de los mo 
dclos alemanes. 


^'OS aparatos están también lo cual es importante 
para el explotador, sobre todo desde el punto de vista 
de la economía de servicios técnicamente más a punto 
que hace seis años. Están menos expuestos a averías, 
exigen menos horas de montaje, ocasionan, por parte 
de los locales de explotación, menos llamadas urgen¬ 
tes a horas tardías, lo cual no ocurría hace tan sólo 
unos años. También son técnicamente más complicados 
y, si pese a ello, funcionan de manera más segura, ello 
representa un gran paso adelante para los fabricantes. 
Todo este progreso técnico se puso claramente de ma¬ 
nifiesto en la Feria de Hannover. Lo que tuvieron que 


“sufrir” los automáticos en los diez días de la Feria 
significó el más duro test existente en la práctica: 
incluso en los mejores locales de explotación ningún 
aparato será probablemente sometido a una tan penosa 
utilización ininterrumpida. El hecho de que los apara¬ 
tos hayan pasado con éxito este examen constituye para 
el explotador la mejor prueba de sus calidades y, desde 
este punto de vista, se puede considerar a la Feria como 


^ • 


un éxito. 


Estados Unidos 

DISTRIBUIDOR AUTOMATICO 

DE AGUA 

Un aparato accionado por monedas, que distribuye 
por diez céntimos de dólar medio galón de agua pu¬ 
rificada, ha sido presentado en un simposium interna¬ 
cional sobre la desalinización del agua de mar. 

El aparato está pensado para su instalación en zonas 
en las que las aguas públicas no resultan agradables, 
bien sea por el olor, el exceso de sal o la cantidad de 
cloro que contienen. 

Parece ser—según ha declarado el vicepresidente de 
la sociedad fabricante del aparato, la “Aqua Chem Inc.”, 
de Waushesh, Winsconsin—que el primer distribuidor 
automático de agua del que se tiene noticia a lo largo 
de toda la historia apareció en Atenas... alrededor del 
año 50 antes de Cristo. 


Alemania 

BILLETES DE FERROCARRIL 

La pequeña máquina que distribuye automáticamente 
billetes de viaje tiene cada vez más éxito en Alemania 
Occidental en las principales estaciones del país. 

Hace doce años, todos los billetes de ferrocarril se 
despachaban en ventanillas, como en cualquier otro 
lugar. Ahora, con la difusión de esta pequeña máquina 
automática, el 65 por ciento de los billetes despachados 
por los ferrocarriles germanos es adquirido por los 
viajeros directamente en estos aparatos y no en las 

ventanillas, tan lentas y fatigosas. 

Hasta tal punto ha tenido éxito el sistema, que se 
prevé que, para 1970. la casi totalidad de billetes de 
ferrocarril sean despachados por este sistema automá¬ 
tico, a los cuales se les está adosando otras máquinas, 
asimismo automáticas, para el cambio de la moneda. 
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era 


todo 




pé que hemos estado registrando, 
eun mensual puntualidad, la clasi¬ 
ficación nacional e intemacional de 
las éxitos musicales, nunca hasta 
abara había aparecido en ningún 

un conjunto espa¬ 
ñol oitre los cinco primeros clasi¬ 
ficadas. Pero este mes, ahí tenemos 
a Las BraTos, 

"Black is black”, encaramados al 
cuarta puesto ^tre los éxitos mu¬ 
sicales británicos, amén de un se¬ 
gundo puesto en España. Y esto es 
impértante. Esto ágnifica que nues¬ 
tra múáca de hoy, la música que 

jóyenes para consu¬ 
me de jórenes — ^y auizá de obros 


a su creación 




que no la son 


quiza 
tanto—ha loiprado 


tranquear nuestras fronteras e ins¬ 
talarse menos que en Albión, 

una fortaleza poco propicia a todo 


lo que venga del “Continente”. Y 
menos en un terreno donde los fle¬ 
máticos ingleses vienen conquistan¬ 
do el mundo entero por medio de 
sus famosos conjuntos, capitaneados 
por Los Beatles y seguidos no muy 
lejos por los Rolling Siones. 


Los 


haciendo honor a su nombre y dis¬ 
puestos, al parecer, a continuar es- 


puestos 


sea. Los 


han 


nada 


vedado 


lidad y voluntad de demostraría. A 
ver si sirve de ejemplo para que 
otras voces y otros conjuntos no 
menos valiosos conquisten, en la al- 
modena internacional, el puesto de 
honor que todos ambicionamos para 

ellos. 



AUSTRIA 

1. Bel nicht gleich in joden Apfel: 
WeQcke Myhre. 

2. Lag dein Herz in meine Hánde: 
Roy Black. 

3. Strímges in the night: Frank 
Sinatra. 

Monday, mondccy: The Mama s 
and the Papa’s- 

5. Paint in black: The Rolling 
Stones. 

gran RRETAftA 

3* With a girl like you: The Troggs. 

2- The more I see you: Chrís Mon- 
tez. 

3- Eleonor RigbyfYellew submoru 
ue: The Beatles. 

Black is black: Los Bravos. 

Out of times: Chris Parlowe. 


ITALIA 

1. Notte di ferragosto: Gíanni Mo- 
randí. 

2. Ridera: Líttle Tony. 

3. lo ho in mente te: Equipe 84. 

4. Tema: Giganti. 

5. Che colpa abbiama noi: Rokes. 


FRANCIA 

1. Amoureux du monde eútier, 
Claude Frangoís. 

2. Love me please, love me: Michel 
Polnareff. 

3. Qu'elle est belle: Mireílle Ma- 
thieu. 

4. Bang, bcmg: Shella. 

5. Ton nom: Adamo. 


'^.SPAÑA 


1. Strangers in the night: 
Frank Sinatra. 


2. Black is black: Los Bra- 




3. Un sorbito de champaña: 
Los Brincos. 


4. Paperback wr i t er: Los 
Beatles. 


5. Vuelo 502: Los 4 de la 
Torre. 


HOLANDA 

1. Dans le De Hele Nacht Met 
Mij: Karin Kent. 

2. Suuny aftemoon: The Kinks. 

3. Bus stop: The Hollies. 

4. With a girl like you: The Troggs. 

5. Strangers in th night: Frank 
Sinatra. 


ALEMANIA 

1. Love me, please love me: Michel 
Polnareff. 

2. When a man loves a woman: 
Percy SIedge. 

3. Le deserteur: The Sunlíght. 

4. Strangers in the night: Frank 
Sinatra. 

5. Ifsa man*s man*s world: James 
Brown. 
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MERCADO DEL AUTOMATICO 

INFORMACION FACILITADA POR LOS FABRICANTES 

PETACO 

Pin-ball: NEW CITY (último modelo) 


Tocadiscos: RENNOTTE 100 . 60.000 Ptas. 

” RENNOTTE 30 . 42.900 ” 

F AER 

Pm-BALL: EL RELOJ . 33.500 ” 

” CAPRI . 35.500 ” 

” BOWLING 


SILVER STAR (ultimo modelo) 


GEDASA - MARESA 

Pin-ball: KING-BALL 
” NAIROBI 

" YE-YE CLUB (último modelo) 


Tocadiscos: SINFONOLAS, MOD. EMBAJADOR 100 (100 selecciones; 

monedero de 2 ptas.) . 55.000 

SINFONOLAS, MOD. EMBAJADOR 100 (100 selecciones; 
monedero de 5 ptas.) . 56.500 


BILLARES QUEVEDO 

Pin-ball: CARRERAS DE CABALLOS . 38.000 

" CARRERAS DE COCHES SUPERSON . 38.000 

” ROCK AND ROLL . 32.000 

” LUNA PARK . 35.000 

MINY-TENIS . 10.000 


TALLERES AZCOYEN 

Máquinas de venta: 

VENTAMATIC. 

BABYMATIC. 

FOSFOMATIC . 

VENT-TABACO. 

NOVAMATIC. 

Seleccionadores de monedas para fabricantes de pin-ball, tocadiscos y 

MÁQUINAS recreativas: 

MODELO A, PARA MONEDAS DE 1 PTA. 

MODELO B, PARA MONEDAS DE 1 O 5 PTAS. 

MODELO C, PARA MONEDAS DE 1 O 25 PTAS. 


INDER 

Galería de tiro: KINDO 

” CLOWN (último modelo) 









































